
 

 

一般的なコンサルタントは、難しい専門用語を話すため受講者から、明日

から具体的に何を行動すればいいか分からないという声が聞かれる一方

で、ジョイマン氏のセミナーは、専門用語を排除し参加者に分かりやすい言

葉や事例で説明するため、明日からすぐ実践でき成果がでると好評です。 

 

≪講師紹介≫ 
１９７５年生まれ。大学入学と共にお笑い芸

人として活動し､ＣＭ出演などの経験を持つ。

大学卒業後は､清水市役所に勤務し､在職

中に中小企業診断士の資格を取得する。 

取得を契機に７年目で市役所を退職。コンサ

ルタントとして独立。お笑い芸人として活動し

ていた経験を元にお笑い芸人の思考法や行

動スタイルなどを取り入れた独自の繁盛メゾッ

トを確立。会員制のコンサルティングサポート

運営はじめ､全国各地でセミナー講師として

活躍中。「ガイアの夜明け」にも取り上げられ

るなどマスメディアでも活躍中。 

 

＊９０～１２０分  

＊交通費は静岡県「清水駅」から 
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有限会社繁盛店研究所 代表取締役 

中小企業診断士 

利益倍増アドバイザー・コピーライター 

 

 売上げや来店客数を伸ばすために､割引販売を繰り返し行う中小店

が多くなっています。確かに割引販売は一時的に集客効果が上がり

ますが､「月末に支払いを終えると､手元にお金が残っていない！」と

いう悪循環に陥り､儲からない体質になるケースがほとんどです。 

そこで本講座では､儲かる経営をするためにはどのような販促活

動を実践すればよいのか？ 難しい経営理論ではなく､中小店が即

実践できる販促手法について事例を交え伝授します。 
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【講座内容】 

◆売上が伸びても儲からない本当の理由 

◆悪循環からの脱却 

◆儲かるお店に変わる！利益倍増７つの販促 

①商品・サービス購入率を上げる販促  ②入店率を上げる販促  

③購入点数を増やす販促  ④単価を上げる販促 

⑤来店間隔・タイミングを早める販促 

⑥来店回数を増やす販促  ⑦新規客を増やす販促 

「これならできる！即効利益倍増術～販促アイデア５０連発」  

「３０日間でまずは１５万円売上を上げる即効販促術」 

「集客・売上アップ！売れるコピーライティング」 他 


